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Byta stowem gtéwnym, ktére wyciagnatem ze spotkania Sciencepreneurs’
Club #8 "Startup a komercjalizacja projektéw badawczych”. Chodzi oczy-
wiscie o skalowalnos¢ startupow jako najwazniejszy czynnik sktaniajacy VC
do wykupienia lub wsparcia startupu. Wydarzenie odbyto sie 21 marca 2024
roku o godzinie 16:15 w Centrum Innowacji PW, Rektorska 4. Zaproszony
pan prof. dr hab. inz. Robert Sitnik przedstawiatl projekty badawcze, ktore
komercjalizowat, komercjalizuje i bedzie komercjalizowal. Zostal przedstaw-
iony produkt skanujacy sylwetke policjanta/policjantki i dopasowujacy kroj
munduru w celu zmniejszenia kosztéow zle dobranych munduréw oraz 3 pro-
jekty aktywne:

1. Smart tracking - do stwierdzania, czy pitka siatkowa wyszta na "aut”,
2. Mnemosis - do generowania modeli 4D z nagrania aktora,
3. Phibox - do motywowania dzieci do ¢wiczen.

A takze projekt Wutif, czyli fundusz wspierajacy startupy wywodzace sie
z zespoléw inzynierskich, szczegdlnie zwigzanych z Politechnika Warszawska.
Podobal mi si¢ przede wszystkim luzny klimat spotkania, dostosowany pod
studentéw /studentki, na plus zaproszenie ciekawego goscia, osoby, ktora juz
co$ osiggneta i ma doswiadczenie, ktérym moze sie podzieli¢, i dlugi czas na
zadawanie pytan. Z minuséw wymienitbym staby potencjal networkingowy;
wiekszos¢ uczestnikéw wydarzenia to studenci, osoby, ktore dopiero zaczy-
najg swoja przygode ze startupami. Ze spotkania wyniostem, jak oceniac,
czy dana osoba przyda sie w zespole (zaangazowanie), kiedy sprzedawad
rozwiazanie (szybko) i poznalem najwazniejsza ceche startupow (skalowal-
nosé).



